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출품 브랜드 여러분께

K-BEAUTY ATELIER는 유라쿠초 마루이 5층에서 한국 화장품 브랜드를 

한 점 한 점 작품처럼 소개하는 편집숍입니다. 

브랜드는 제품과 이야기에만 집중하세요. 

일본 수입부터 매장 전시, 판매, 정산까지 저희가 담당합니다.

K-BEAUTY ATELIER 운영ㅤ제임스트랜스 주식회사
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0 1 　 A B O U T  T H E  A T E L I E R

K-BEAUTY ATELIER 소개
K-BEAUTY ATELIER는 유라쿠초 마루이 5층에 문을 여는 한국 화장품 편집숍입니다.

브랜드는 매장을 따로 내지 않고도, 전시 섹션에 출품하는 것만으로 일본 백화점 매장에서 판매를 시작할 수 있습니다.

5F

유라쿠초 마루이
JR 유라쿠초역 바로 앞

100.62㎡

매장 면적
약 30.5평

191
전시 섹션

브랜드 모집 선반 138섹션

12.18
그랜드 오픈
2026년(예정)

유라쿠초 마루이 외관

L O C A T I O N

유라쿠초와 긴자를 잇는
핵심 쇼핑 동선

긴자와 도쿄역 사이에 자리한 유라쿠초 마루이에는 새로운 브랜드를
찾는 일본 백화점·드럭스토어 바이어의 발길이 자연스럽게 머뭅니다.
이곳에서 브랜드는 고객에게 선보이고, 판매하고,
다음 거래로 이어질 바이어를 만나게 됩니다.

교통 JR 유라쿠초역 바로 앞 · 긴자까지 걸어서 이동 가능

주요 고객층 20~30대 여성 · K뷰티 관심층 · 방일 관광객

취급 가격대 스킨케어 중심 ¥1,000~¥15,000

K-BEAUTY ATELIER에 출품하는 4가지 이유

1 일본 고객과 관광객이 함께 오는 곳

일본 현지 고객에게는 '백화점에서 산다'는 신뢰를,

관광객에게는 '도쿄에서만 만나는 K뷰티'를 줍니다.

2 백화점 전시 경험으로 높이는 브랜드 신뢰도

마루이 매장에 전시되었다는 사실 자체가 일본

바이어와 유통사에게 보여줄 수 있는 실적이 됩니다.

3 체험하고 싶어지는 아틀리에 공간

테스터 집기, DP 스테이지, 32인치 모니터로

직접 써보고 사진 찍고 싶어지는 매장을 만듭니다.

4 수입부터 정산까지 원스톱

일본 수입, 통관, 보관, 판매, 정산은 제임스트랜스가

맡습니다. 브랜드는 제품과 마케팅에만 집중하세요.
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0 2 　 F L O O R  &  E X H I B I T I O N  Z O N E S

매장 레이아웃과 전시 구역
입구로 들어서면 곡선 미디어월이 계산대까지 이어집니다. 고객 동선을 따라 구역을 나누고, 구역마다 출품 플랜을 정했습니다.

S SIGNATURE

S SIGNATURE

· ATELIER SELECT

A SPOTLIGHT

B MAISON

E TRY & SALE

C GALLERY

D DEBUT

K K-START

E N T R A N C E
마루이 공용 통로

SIGNATURE SPOTLIGHT MAISON GALLERY DEBUT TRY & SALE K-START ATELIER SELECT

플랜 구역 구성 규모 추천 용도

S SIGNATURE 프리미엄존 곡선 미디어월 DP 7베이 + 조명 아일랜드 2대 7베이 · 2대 메인 무대 · 브랜드 캠페인

A SPOTLIGHT 쇼윈도 공용 통로 쪽 쇼윈도 DP 1곳 월 단위 캠페인 · 신제품

B MAISON 센터 아일랜드 아일랜드 4대(1대 = 1브랜드) 4대 브랜드 단독 전시

C GALLERY 좌측 하단 브랜드월 하단 벽면 선반 4대 + 로우 아일랜드 2대 48섹션 주력 라인 전개

D DEBUT 좌측 · 후면 브랜드월 좌측 벽면 선반 6대 + 상단 벽면 선반 2대 72섹션 첫 출품 · 테스트

E TRY & SALE 이벤트존 센터 아일랜드 스테이지 + 43인치 모니터 2대 SKU 단위 특가 판매 · 체험

K K-START 정부지원 브랜드존 좌측 상단 코너 벽면 선반 2대 18섹션 정부 지원사업 참여 브랜드

· 1섹션 규격：W345 × D400 × H320mm(벽면 · 로우 선반 공통). 전체 191섹션 중 브랜드 모집용은 138섹션(GALLERY 48 · DEBUT 72 · K-START 18)입니다.

· 계산대 옆 대형 벽면(ATELIER SELECT)은 K-BEAUTY ATELIER 셀렉트 상품 전시 구역으로, 출품 대상이 아닙니다.

· 평면도는 AIM CREATE 기본도(2026.09.18)를 바탕으로 하며, 시공 과정에서 일부 바뀔 수 있습니다.
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0 3 　 P R O C E S S

출품 절차
출품 전체 절차는 상담부터 매장 진열까지 5단계입니다. 단계마다 준비하실 내용을 정리했습니다.

소요 기간

1~3일
1 상담 신청

이메일이나 카카오톡으로 편하게 연락 주세요. 브랜드 소개와 희망 구역을 여쭙고,

브랜드에 맞는 플랜을 제안해 드립니다. 온라인 미팅도 가능합니다.

소요 기간

약 1주
2 출품 심사

제품 리스트와 전성분표로 일본 화장품 기준에 맞는 성분인지, 일본어 표시가

가능한지, 매장 콘셉트와 어울리는지를 확인합니다.

소요 기간

약 1주
3 구역 배정 · 계약 체결

플랜과 전시 위치를 정하고 전자계약으로 체결합니다. 전시 위치는 계약 순서대로

배정되며, 첫 달 출품료 입금으로 자리가 확정됩니다.

소요 기간

2~4주
4 수입 통관 · 라벨 작업

제임스트랜스가 수입자(IOR)로서 일본 수입, 통관, 일본어 라벨 부착을

대행합니다. 입고 수량, 테스터, POP도 이 단계에서 함께 정합니다.

소요 기간

입고 마감 7일 전

5 입고 · 진열
일본 창고 입고는 진열 시작 7일 전까지 마감하고, 진열은 오픈 전날까지 마칩니다.

전담 VMD가 구역에 맞춰 진열하고, 완성된 모습을 사진으로 보내 확인받습니다.

O P E N 　 판 매  개 시 GRAND OPEN 2026.12.18(예정)

전시와 판매가
시작됩니다

A F T E R  O P E N

오픈 후에도 함께 움직입니다

매월

판매 리포트
SKU별 매출, 판매 수량,

고객 반응을 정리해 드립니다.

수시

바이어 매칭
매장을 찾은 백화점·드럭스토어

바이어와의 상담을 연결합니다.

월 1~2회

진열 교체
시즌과 판매 흐름에 맞춰

진열을 새로 구성합니다.
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0 4 　 C H O O S I N G  Y O U R  P L A N

출품 플랜 고르는 법
매장 전시와 판매에 더해, 공동 마케팅과 공동 전시로 매장 밖에서도 브랜드를 알립니다.

A T E L I E R  J O I N T  P R O G R A M

ATELIER 공동 프로그램
매월 인플루언서 SNS 캠페인과

뷰티월드 재팬 도쿄 공동 부스(연 2회 · 5월 · 9월 예정)에

모든 출품 브랜드가 함께 참여합니다.

역할과 노출 비중은 플랜에 따라 정해집니다.

L E A D 주연

SIGNATURE

SNS: 브랜드 단독 콘텐츠

+ 합동 콘텐츠 메인 노출

전시회: 부스 메인월 진열

+ 샘플링·상담 우선

F E AT U R E 조연

SPOTLIGHT · MAISON

SNS: 합동 콘텐츠 안

개별 소개

전시회: 부스 테이블 진열

E N S E M B L E 합동

GALLERY · DEBUT · 특별 프로그램

SNS: 합동 콘텐츠에

제품 등장

전시회: 공동 선반 진열

S SIGNATURE
프리미엄존

K-BEAUTY ATELIER의 얼굴이 되는 메인 무대
입구 정면 곡선 미디어월과 조명 아일랜드(한정석)

L E A D 월 출품료(세금 별도)

미디어월 1베이 ¥400,000
조명 아일랜드 1대 ¥500,000

판매수수료 35% / 최소 계약기간 6개월

A SPOTLIGHT
쇼윈도

신제품과 시즌 캠페인을 집중적으로 알리고 싶다면
공용 통로에서 보이는 매장의 유일한 쇼윈도

F E AT U R E 월 출품료(세금 별도)

쇼윈도 1곳 ¥400,000

판매수수료 35% / 최소 계약기간 1개월

B MAISON
센터 아일랜드

브랜드만의 독립된 공간이 필요하다면
아일랜드 1대를 한 브랜드가 단독으로 사용

F E AT U R E 월 출품료(세금 별도)

아일랜드 1대 ¥300,000

판매수수료 35% / 최소 계약기간 6개월

C GALLERY
좌측 하단 브랜드월

주력 라인을 안정적으로 판매하고 싶다면
입구에서 이어지는 벽면 선반과 로우 아일랜드

E N S E M B L E 월 출품료(세금 별도)

벽면 선반 1대 ¥200,000
로우 아일랜드 2대 ¥300,000

판매수수료 35% / 최소 계약기간 3개월

D DEBUT
좌측 · 후면 브랜드월

일본 시장을 처음 테스트한다면
가장 부담 없이 시작하는 벽면 선반 출품

E N S E M B L E 월 출품료(세금 별도)

벽면 선반 1대 ¥100,000

판매수수료 35% / 최소 계약기간 3개월

S P E C I A L  P R O G R A M S 특별 프로그램

E TRY & SALE
이벤트존

편하게 체험하고, 특가로 사는 매장 중앙 이벤트존
파격 특가 상품과 체험을 위한 공간입니다.

SKU 단위로 필요한 기간만큼 출품할 수 있습니다.

SKU 1개 · 1일 기준 ¥3,500

최소 기간 7일

판매수수료 35%

K K-START
정부지원 브랜드존

출품료 0엔 · 초기비용 0엔 · 팔린 만큼만 정산
수입 통관(IOR), 일본어 라벨, 물류·보관, 판매 인력, 결제

수수료, SNS 홍보, 전시회 출품까지 모두 포함한 올인원 조건.

출품료 0엔

정산 판매가의 30%

대상 정부지원 브랜드

· 출품료는 세금 별도입니다. 판매수수료 35%는 매장 판매와 온라인(QR) 판매에 공통 적용되며, IOR 수수료 3%는 별도입니다. 단, K-START는 IOR 수수료가 없습니다.

· 공동 프로그램의 구성과 횟수는 운영 상황에 따라 달라질 수 있습니다. 전시 위치는 계약 순서대로 배정됩니다.
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0 5 　 P L A N  D E T A I L S

플랜 상세
출품 단위, 요금, 매장 서비스, 온라인 연결, 공동 프로그램에서의 역할을 플랜별로 비교해 보세요.

S
SIGNATURE

A
SPOTLIGHT

B
MAISON

C
GALLERY

D
DEBUT

플랜 사양

전시 위치
곡선 미디어월
조명 아일랜드

쇼윈도
(공용 통로 쪽)

센터 아일랜드
좌측 하단 벽면
로우 아일랜드

좌측 · 후면 벽면

출품 단위 1베이 / 1대 1곳 1대(1브랜드) 벽면 1대 / 로우 2대 벽면 1대(9섹션)

수량 7베이 · 2대 1곳 4대 벽면 4대 · 로우 2대 8대

최소 계약 6개월 1개월 6개월 3개월 3개월

요금(세금 별도)

월 출품료
¥400,000
¥500,000

¥400,000 ¥300,000 ¥200,000
¥300,000(2대)

¥100,000

판매수수료 35% 35% 35% 35% 35%

IOR 수수료 3% 3% 3% 3% 3%

매장 서비스

판매 스태프 접객 ● ● ● ● ●

테스터 설치 ● ● ● ● ●

모니터 영상 노출 ● 상시 ○ 옵션 ○ 옵션 ○ 옵션 ○ 옵션

전용 조명 연출 ● ● — — —

진열 교체 월 2회 캠페인마다 월 2회 월 1회 월 1회

온라인 · QR

온라인몰 상품 페이지 ● ● ● ● ●

온라인 상품 소개 영상 제작 ● ● ● ○ 옵션 ○ 옵션

QR 성과 리포트 상세 상세 상세 기본 기본

ATELIER 공동 프로그램

노출 등급 LEAD FEATURE FEATURE E N S E M B L E E N S E M B L E

인플루언서 SNS 캠페인
단독 콘텐츠
+ 메인 노출

개별 소개 개별 소개 제품 등장 제품 등장

뷰티월드 재팬 공동 부스
메인월 진열

+ 샘플링 우선
테이블 진열 테이블 진열 공동 선반 공동 선반

바이어 매칭 우선 소개 ● ● ● ●

판매 리포트 매월 · 상세 매월 · 상세 매월 · 상세 매월 · 기본 매월 · 기본

● 기본 포함　○ 유료 옵션　— 제공 없음

S P E C I A L  P R O G R A M S 특별 프로그램

TRY & SALE 이벤트존 K-START 정부지원 브랜드존

요금 SKU 1개 · 1일 ¥3,500(최소 7일) 출품료 0엔 · 초기비용 0엔

판매 정산 판매수수료 35% · IOR 3% 판매가의 30%를 수출 공급가로 정산

포함 내용 판매 스태프 · 테스터 · 온라인몰 상품 페이지 IOR · 라벨 · 물류 · 판매 · 결제수수료 · SNS · 전시회

공동 프로그램 E N S E M B L E E N S E M B L E

대상 특가 상품 · 체험형 상품 정부 지원사업 참여 브랜드

· 판매수수료는 매장 판매와 온라인(QR) 판매에 공통 적용됩니다. 공동 프로그램의 구성과 횟수는 운영 상황에 따라 달라질 수 있습니다.
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0 6 　 F E E S  &  S E T T L E M E N T

출품료와 정산
매월 무엇이 청구되고, 판매대금은 언제 얼마가 들어오는지 한눈에 정리했습니다.

H O W  I T  W O R K S

비용과 정산은 두 갈래로 움직입니다

청구 매월 출품료

다음 달 출품료는 매월 말일까지
선납합니다.

정산 매월 판매대금

매장·온라인 판매액에서 판매수수료
35%를 뺀 금액을 송금합니다.

브랜드 정산액 판매액 판매수수료 35%＝ －

판매액 = 매장 판매액 + 전용 QR을 통한 온라인 판매액　|　정산 비율：판매액의 65%

S E T T L E M E N T  C Y C L E

정산 사이클

매월 말일

매출 마감
매장·온라인 판매를

월 단위로 집계

익월 10일

리포트 · 정산서
SKU별 판매 리포트와

정산서를 보내드립니다

익월 20일

청구서 확인
브랜드가 정산 금액에 대한

청구서(인보이스)를 발행

익월 말일

송금
정산액을 엔화로

지정 계좌에 송금

E X A M P L E

정산 예시

월 판매액(매장 + 온라인) ¥300,000 ¥600,000 ¥1,000,000

판매수수료 35% −¥105,000 −¥210,000 −¥350,000

브랜드 정산액 ¥195,000 ¥390,000 ¥650,000

※ 월 출품료는 위 정산과 별도로 선납합니다. 송금일이 은행 휴무일이면 다음 영업일에 송금합니다. 금액은 모두 세금 별도입니다.

I N I T I A L  &  O T H E R  C O S T S

초기 비용과 기타 비용

출품 등록비 ¥50,000 집기 세팅 · POP 제작 · 온라인몰 상품 등록(계약 시 1회)

보증금 월 출품료 1개월분 계약 종료 후 미정산 금액을 정리하고 돌려드립니다

첫 달 출품료 플랜별 월 출품료 계약 체결 후 입고 전까지 입금

IOR 수수료 수입 신고 가격의 3% 출품(위탁) 재고 수입 시 · 관세와 수입 소비세는 실비

해외 송금 엔화 송금 송금 수수료는 각자 부담(송금 측 · 수취 측)

· K-START는 출품료 · 등록비 · 보증금 · IOR 수수료가 없으며, 판매가의 30%를 수출 공급가로 정산합니다.

· 일본 소비세와 인보이스(적격청구서) 처리는 계약서에 따릅니다.

· 바이어 공동구매는 주문 취합 · 납품 조율이 포함되어 인보이스의 5%(공동구매 IOR 서비스 수수료)가 적용됩니다.
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거래 방식과 공급
매장에서 테스트하고, 데이터로 증명하고, 바이어 공동구매로 넓혀 갑니다.

N O T  B U L K ,  B U T  S T E A D Y

대량 납품보다 안정적인 정기 공급으로.
일본은 가깝고, 제임스트랜스는 물류 회사입니다. 필요한 만큼을 꾸준히 들여오는 것이 브랜드에 가장 유리합니다.

T H R E E  W A Y S  T O  S E L L

세 가지 판매 경로

01 T E S T

매장 판매
출품 · 위탁판매

매장과 온라인(QR)에서 판매하고

팔린 만큼 정산합니다.

재고는 브랜드 소유입니다.

조건 출품료 + 판매수수료 35%

재고 판매되지 않은 재고는 회수

02 P R O V E

ATELIER 매입
완전 매입

판매 실적이 확인된 SKU를

제임스트랜스가 직접 매입합니다.

소량부터 시작합니다.

조건 한국 권장소비자가 30% 기준

재고 반품 없음 · 정기 재주문

03 S C A L E

바이어 공동구매
B2B 도매

일본 도매 · 소매 바이어의 주문을

모아 한 번에 수입합니다.

브랜드는 하나의 인보이스로 끝.

조건 IOR 서비스 수수료 5%

효과 무명 브랜드도 도매 진출

※ 매입 여부와 수량은 판매 실적을 바탕으로 제임스트랜스가 결정합니다. 매입 최소 수량과 결제 조건은 상담 시 안내해 드립니다.

J O I N T  P U R C H A S E

바이어 공동구매는 이렇게 움직입니다

도매 바이어 A

드럭스토어 B

셀렉트숍 C

일본 바이어：소량 주문

J A M E S  T R A N S

주문 취합 · 공동 수입
IOR · 통관 · 일본어 라벨

보세창고 · 바이어별 배송

합산 발주
출품 브랜드

합산 발주로 수출 1회 · 인보이스 1장

공동구매 IOR 서비스 수수료 5%

바이어는 수입 절차 없이 소량으로 주문할 수 있어, 취급 브랜드를 쉽게 늘릴 수 있습니다.

W H Y  S T E A D Y  S U P P L Y

소량 정기 공급이 브랜드에 유리한 이유

가격을 지킵니다
대량으로 사간 유통사가 재고를 할인해 팔면 일본에서 브랜드 가격이 무너집니다.

늘 새 제품
한꺼번에 보내지 않으니 유통기한이 짧은 재고가 쌓이지 않습니다.

물류비 부담 ↓
여러 브랜드 화물을 모아 정기적으로 수입해 소량도 물류비가 낮습니다.

데이터로 재주문
판매 리포트를 보고 팔리는 만큼 다시 주문해 생산 계획이 쉬워집니다.

T R U S T 화장품 수입(IOR) 대행 보세창고 운영 PL보험(생산물배상책임보험) 가입 2003년 설립 · 일본 법인

※ ATELIER 매입은 한국 권장소비자가격의 30%를 기준으로 하며, 최종 매입가는 상품 · 수량 · 환율에 따라 협의합니다.

※ IOR 수수료：출품(위탁) 재고 수입은 수입 신고 가격의 3%, 바이어 공동구매는 주문 취합 · 납품 조율이 포함되어 인보이스의 5%입니다. 09
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신청 방법과 제출 서류
신청 · 계약 절차는 4단계입니다. 서류만 갖춰지면 간단합니다.

S T E P  1

신청서 제출
출품 신청서와 제품 리스트를

이메일로 보내 주세요

S T E P  2

서류 심사
성분 · 표시 · 콘셉트를 확인해

약 1주 안에 결과를 알려드립니다

S T E P  3

구역 배정 · 계약
전자계약으로 체결하며

날인 서류가 필요 없습니다

S T E P  4

입고 준비
수입 통관 · 라벨 작업을 거쳐

매장과 온라인몰에 진열합니다

D O C U M E N T S

제출 서류 체크리스트

출품 신청서
지정 양식

회사 · 브랜드 소개서

사업자등록증 사본
영문본 가능

제품 리스트
품명 · 용량 · 바코드 · 한국 소비자가 · 희망 일본 판매가

전성분표
영문 또는 일본어

제품 이미지 · 로고 데이터
AI / PNG

제품 소개 영상
있는 경우 · 온라인몰 QR 페이지용

정부 지원사업 참여 확인서
K-START 신청 시

담당자 연락처
이메일 · 카카오톡 · LINE

F A Q

자주 묻는 질문

Q 일본 수입 허가가 없어도 되나요?
네. 제임스트랜스가 수입자(IOR)로서 통관과
일본어 표시 대응을 맡습니다.

Q 일본에서 판매할 수 있는 성분인지 모르겠어요
전성분표를 보내 주시면 심사 단계에서
일본 화장품 기준에 맞는지 확인해 드립니다.

Q 일본어 라벨은 어떻게 하나요?
제임스트랜스가 일본어 표시 라벨의 제작과
부착을 대행합니다(비용 별도, 사전 협의).

Q 최소 입고 수량이 있나요?
정해진 최소 수량은 없습니다. 진열과 판매에
필요한 만큼부터 시작하고 꾸준히 보충합니다.

Q 재고는 어디로 보내나요?
한국 내 지정 집하지로 보내 주세요(운송비 브랜드 부담).
이후 국제 운송 · 통관은 저희가 맡고 실비로 청구합니다.

Q 판매 가격은 누가 정하나요?
브랜드 희망 가격과 일본 시장 가격을 참고해
함께 정하며, 할인은 브랜드의 사전 승인을 받습니다.

Q 온라인에서도 판매되나요?
출품 제품은 K-BEAUTY ATELIER 온라인몰에
등록되고, 매장 QR과 연결됩니다.

Q 판매 현황은 어떻게 알 수 있나요?
매월 SKU별 판매 리포트와 QR 성과 리포트를
보내 드립니다.

Q 일본 바이어와 거래할 수 있나요?
바이어 주문을 모아 함께 수입하며, 브랜드는
공동구매 IOR 서비스 수수료 5%만 부담합니다.

Q 팔리지 않은 재고는 어떻게 되나요?
계약 종료 후 회수하거나 일본 안에서
처분할 수 있습니다(비용 별도, 사전 협의).

Q 전시 위치는 어떻게 정해지나요?
계약 순서대로 배정됩니다. 원하는 구역이
있다면 서둘러 신청해 주세요.

Q 도중에 플랜을 바꿀 수 있나요?
원하는 구역에 빈자리가 있으면
다음 달부터 변경할 수 있습니다.

N O W  R E C R U I T I N G

출품 브랜드를
상시 모집합니다

상담은 언제든 무료입니다.

브랜드에 맞는 구역과 플랜을

함께 찾아 드립니다.

전시 위치는 계약 순서대로 배정됩니다.

· 서류는 PDF 또는 Excel로 보내 주세요. 신청 양식과 문의처는 뒷표지를 참고해 주세요.

10
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출품 기준과 계약 전 확인사항
고객과 브랜드를 함께 지키기 위한 기준입니다. 궁금한 점은 계약 전에 편하게 물어봐 주세요.

P R O D U C T  G U I D E L I N E S

출품할 수 없는 제품 일본 법령과 마루이 관리 규정에 따릅니다

01
일본 약기법 및 화장품 기준에 적합하지 않은 제품

· 배합 금지 성분이 들어가거나 한도를 넘는 제품

· 의약품 · 의약부외품 수준의 효능을 내세우는 제품

02
일본어 표시를 할 수 없는 제품

· 전성분 · 제조판매업자 등 법정 표시 항목을 갖출 수 없는 제품

· 남은 사용기한이 짧은 제품(기준은 상담)

03
과장 광고 · 오인 우려가 있는 제품

· 「주름이 사라진다」「치료」「의사 추천」 같은 표현

· 근거 없이 No.1이나 수상 이력을 내세우는 제품

04
권리를 침해하는 제품

· 위조품, 상표권을 침해하는 제품

· 허가받지 않은 병행수입품, 타사 디자인 무단 사용

05
안전 · 소방 기준에 맞지 않는 제품

· 인화성 에어로졸 등 소방법상 위험물(수량에 따라 상담)

· 리콜 대상이거나 품질 문제가 확인된 제품

06
별도 심사가 필요한 제품

· 식품 · 건강식품(식품위생법 · 식품표시법 대응)

· 매장 콘셉트나 마루이 규정에 맞지 않는 제품

※ 부외품 허가가 있는 제품은 상담해 주세요. 심사 내용과 결과의 이유는 공개하지 않을 수 있습니다.

B E F O R E  Y O U  S I G N

계약 전에 꼭 확인해 주세요 자세한 내용은 출품 계약서를 따릅니다

계약 기간 · 갱신 플랜별 최소 계약 기간이 적용됩니다. 만료 1개월 전까지 해지 의사를 알리지 않으면 같은 조건으로 자동 갱신됩니다.

중도 해지 최소 계약 기간 안에 해지하면 남은 기간의 출품료를 내셔야 합니다(TRY & SALE 제외).

출품료 납부 매월 말일까지 다음 달 분을 선불로 납부합니다. 미납 시 전시가 중단될 수 있습니다.

전시 위치 계약 순서대로 배정됩니다. 동선 개선이나 시즌 연출로 바뀔 때는 미리 알리고 같은 등급 이상의 위치를 드립니다.

재고 · 파손 위탁 재고의 소유권은 브랜드에 있습니다. 매장 안 분실 · 파손은 제임스트랜스가 부담합니다(고객 과실 · 천재지변 제외).

판매 가격 · 할인 판매 가격은 브랜드 희망 가격과 일본 시장 가격을 참고해 함께 정하며, 할인은 브랜드의 사전 승인을 받습니다. 마루이 행사(EPOS 카드 우대 등) 참여 시 할인 부담은 따로 협의합니다.

표시 · 광고 책임 제품 표시와 광고 표현의 적법성은 브랜드와 수입자가 함께 책임지며, 제임스트랜스가 사전 점검을 돕습니다.

계약 종료 후 재고 종료 후 30일 이내에 회수하거나 일본 안에서 처분합니다. 드는 비용은 브랜드가 부담합니다.

PL보험 제임스트랜스는 PL보험(생산물배상책임보험)에 가입되어 있습니다. 적용 범위는 계약서에 따릅니다.

영업시간 · 휴무 유라쿠초 마루이의 영업시간과 휴관일을 따릅니다.

소비세 · 인보이스 일본 소비세법과 적격청구서(인보이스) 제도에 따라 청구서와 정산서를 발행합니다.

반사회적 세력 배제 양 당사자는 반사회적 세력이 아니며 관계도 없음을 보증합니다. 위반 시 계약을 해지합니다.

Q U E S T I O N S ?

계약 전에 궁금한 점은 무엇이든 물어봐 주세요. trade@james-trans.com

11



Y O U R  B R A N D ,  O U R  S T A G E .

당신은 브랜드에만 집중하십시오.
일본 수입부터 매장 전시 · 판매, 온라인, 바이어 공동구매까지 제임스트랜스가 함께합니다.

C O N T A C T

출품 상담

trade@james-trans.com
TEL 03-5614-5072(일본)

매장 K-BEAUTY ATELIER　유라쿠초 마루이 5F

도쿄도 지요다구 유라쿠초 2-7-1　|　2026년 12월 18일 그랜드 오픈(예정)

운영 제임스트랜스 주식회사(JAMES TRANS Co., Ltd.)

도쿄도 주오구 니혼바시오덴마초 3-2 다이와 고덴마초 빌딩 5층

Ve r.  1 . 0 　 | 　 2 0 2 6. 0 9 . 2 4  기 준

kr.james-trans.biz

홈페이지



출품 신청서
E X H I B I T O R  A P P L I C A T I O N  F O R M

작성 후 이메일(PDF 또는 스캔)로 보내 주세요. 신청일 년ㅤㅤ월ㅤㅤ일

01 회사 정보

회사명(국문) 회사명(영문)

대표자 사업자등록번호

주소

홈페이지 · SNS

02 담당자

성명 부서 · 직책

이메일 전화

카카오톡 · LINE

03 브랜드 · 제품 정보

브랜드명 주력 카테고리

출품 예정 SKU 수 한국 소비자가격대

일본 판매 실적

한국 출고 가능일

없음 온라인(Qoo10 · 라쿠텐 · Amazon 등) 오프라인 매장 도매 거래 ※ 복수 선택 가능

04 희망 플랜(복수 선택 가능)

선택 플랜 출품 단위 · 월 출품료(세금 별도) 희망 수량 희망 출품월

SIGNATURE 미디어월 1베이 ¥400,000 / 조명 아일랜드 1대 ¥500,000 베이 · 대 월

SPOTLIGHT 쇼윈도 1곳 ¥400,000 곳 월

MAISON 센터 아일랜드 1대 ¥300,000 대 월

GALLERY 벽면 선반 1대 ¥200,000 / 로우 아일랜드 2대 ¥300,000 대 월

DEBUT 벽면 선반 1대 ¥100,000 대 월

TRY & SALE SKU 1개 · 1일 ¥3,500(최소 7일) SKU 월

K-START 정부 지원사업 참여 브랜드 · 출품료 0엔 섹션 월

05 관심 있는 거래 방식(복수 선택 가능)

매장 판매(출품 · 위탁) ATELIER 매입 바이어 공동구매(B2B 도매) 일본 법인 설립 · 지사화 상담

06 문의 · 요청 사항

제출한 제품 정보로 출품 심사를 받는 것에 동의합니다.

개인정보는 출품 상담·심사·계약 목적으로만 이용되는 것에 동의합니다.

출품 기준과 계약 전 확인사항(11페이지)을 확인했습니다.

신청자 서명 · 직인

제출처

K-BEAUTY ATELIER 출품 담당　|　제임스트랜스 주식회사
E-mail　trade@james-trans.com

※ 심사 결과에 따라 출품이 어려울 수 있습니다. 전시 위치는 계약 순서대로 배정됩니다.


